KANZLEI & PERSONLICHES Finanzen

Geldanlage in der Krise

Vermogen
braucht Zuwendung

Die Finanz und Bérsenkrise hat das Sparverhalten der Anleger verdndert. Eine ausgeglichene
Vermagensstrategie ist fiir das Anlagejahr 2010 gefragter denn je. Was Steuerberater und Analysten raten.

JVolatile Anlagen darf ein Langfristanleger
nicht scheuen, wenn er eine solide Rendite
erzielen mochte®, findet StB Antje Miihring
von der Steuerboutique Miihring aus Niirn-
berg. Wer heute als Sparer 10.000 Euro in
Festgeld auf ein Jahr anlegt, bekommt 1,5
Prozent Zinsen. Da vergeht jedem Investor
das Lachen. Andererseits bergen risikobehaf-
tete Anlageformen die Gefahr von Verlusten
- guter Rat tut not.

,Dies gilt umso mehr fiir das Jahr 2010, von
dem wir nicht mit Uberzeugung sagen kin-
nen, wir wiissten, was es uns bringen wird®,
betont Monika Lambrecht, Finanztkonomin
(EBS) und zertifizierte Finanzplanerin (Cer-
tified financial planner, CFP) in der Kanzlei
Lambrecht & Marx mit Sitz im hessischen
Miihlheim. Lambrecht weiter: ,Die Progno-
sen fiir das Jahr 2010 reichen von einem
zweiten Kurseinbruch bis hin zur Korrektur
und anschlieBenden stabilen Weiterentwick-
lung.”

Die Unsicherheit ist groB. ,Unsere Man-
danten sind beim Thema Geldanlage deutlich
vorsichtiger geworden®, bestitigt etwa WP/
StB Angelika Perret von der WB/StB-Kanzlei
Schneider + Partner in Dresden.

Finanzkrise wirkt sich auf
Mandanten und Finanzberater aus
StB Alexander Ficht aus dem hessischen
Dreieich ist Mitglied im Verband vermd-
gensheratender Steuerberater (DVVS) und
splirt die Auswirkungen der Krise bei Man-
danten, aber auch bei den Finanzberatern.
,Die Verunsicherung ist bei allen Teilneh-
mern deutlich spiirbar. Das Anlagejahr
2010 fordere Anleger und Berater gleich-
sam, die Folgen der Finanzkrise sdBen
tief. Richtiges Sparen gestalte sich somit
als schwerer denn je. Risiken wollen die
Mandanten offenbar keine mehr eingehen.
,Der Trend geht klar in Richtung risikolose
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Das Geld arbeiten lassen, wahrend man selbst am Strand liegt und nichts tut.
Was jahrelang funktionierte, lauft in Krisenzeiten ins Leere: Wer heute eine ordentliche
Wertentwicklung erzielen will, muss sich aktiv um sein Vermdgen kiimmern.

Investments®, stellt Ficht in Gesprachen mit
Mandanten immer wieder fest. So ist denn
auch das Interesse am Aktienmarkt nach
dem Kurssturz von 2008 spiirbar gering. Die
Folgen daraus schlagen sich in den Renditen
nieder, frei nach dem Motto ,lieber den Spatz
in der Hand als die Taube auf dem Dach®.
Allerdings haben viele Anleger die Kursrally
am Aktienmarkt verpasst, denn der Deutsche
Aktienindex (DAX) hat seit Médrz 2009 um 61
Prozent zugelegt.

In der Tat birgt der Kurszettel attraktive
Titel, die mit einem Gewinnwachstum und
hoher Dividendenrendite locken.

Mandanten skeptisch gegeniiber
neuen Finanzprodukten

Vor neuen Finanzprodukten machen Anle-
ger einen weiten Bogen.

Auch Politiker haben sich dem Thema zuge-
wandt. Sie wollen Privatanleger kiinftig bes-
ser vor Verlusten aus riskanten Finanzpro-
dukten schiitzen und deren Rechte starken.
Das Ergebnis findet sich im § 14 Abs. 6 der
LVerordnung zur Konkretisierung der Verhal-
tensregeln und Organisationsanforderungen
fiir Wertpapierdienstleistungsunternehmen
(WpDVerOV)* - demnach besteht flir Anla-
geberatungen ab dem 1. Januar 2010 eine
Protokollpflicht.

Doch alle Regelungen laufen ins Leere, wenn
der Anleger von sich aus gezielt nach spezi-
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ellen Finanzprodukten verlangt. Man sollte
auch glauben, Emittenten wéren nach den
scharfen Kritiken der vergangenen Monate
im Umgang mit Renditeversprechungen
mittlerweile feinfithliger. Nicht unbedingt,
wie die Recherche des ,SteuerConsultant®
offenlegt.

So stellt etwa der deutsche Ableger der fran-
zisischen Bank Société Générale auf seiner
Internet-Seite, die er mit dem Hinweis ,exo-
tische Optionsscheine® kennzeichnet, am
6.11.2009 ,Inline Optionsscheine® auf dem
DAX vor. Damit kbnne der Anleger im besten
Fall bis Juni 2010 eine Rendite von bis zu 278
Prozent erzielen. Diesen Gewinn rechnet das
Bankhaus aufs Jahr hoch und kommt damit
auf eine Rendite von nahezu unglaublichen
776,30 Prozent. Der Kader ist gelegt, doch es
gibt einen Knackpunkt: Das Produkt ist mit
einer unteren und oberen Begrenzung verse-
hen. Beriihrt der DAX wéhrend der Laufzeit
eine dieser beiden Begrenzungslinien, ist das
Produkt wertlos.

Cortal Consors wirbt aggressiv

fuir bestimmtes Zertifikat

Die Verbraucherzentrale Nordrhein-Westfalen
weist aktuell darauf hin, dass die Direkthank
Cortal Consors mit einem Schreiben an ihre
Kunden aggressiv fiir den Kauf eines Zerti-
fikats wirbt. Allerdings ist dies fiir manchen
Anleger auf den ersten Blick nicht ersichtlich,
schlieBlich trdgt das Garantiezertifikat mit
,Europa Protect-Anleihe” einen fiir viele ver-
trauenserweckenden Namen: ,Alter Wein in
neuen Schldauchen®, kritisieren die Verbrau-
cherschiitzer. Juristisch sei an diesem Vorge-
hen aber nichts auszusetzen: Rein rechtlich
waren Zertifikate schon immer Anleihen.
Somit bleibt den Verbraucherschiitzern auch
im Anlagejahr 2010 nur der wohlgemeinte
Hinweis darauf, was schieflduft: Ein Blick auf
die Website www.verbraucherfinanzwissen.
de lohnt, die mit Mitteln des Bundesverbrau-
cherschutzministeriums konzipiert wurde.
Hier findet sich beispielsweise auch ein
LKostenrechner®, der verrét, wie sich Gebiih-
ren iiber die Jahre hinweg auf die Gesamtren-
dite auswirken. Ein Beispiel: Fiir eine Anlage
von 10.000 Euro in Zertifikate ist eine Ver-
triebsprovision von drei bis flinf Prozent fal-
lig, hinzu kommt ein Ausgabeaufschlag von
bis zu zwei Prozent: Auf 700 Euro belaufen
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sich in diesem Fall die Gesamtkosten, nur
9.300 Euro flieBen direkt in die Papiere. Als
Gewinner der Banken- und Finanzkrise sehen
sich die freien Vermdgensherater und -ver-
walter, die mit einer ausgewogenen Anlage-
strategie den Borsen-Crash verhdltnismaBig
glimpflich Gberstanden haben. Dies zeigt
eine aktuelle Untersuchung der Miinchener
DAB Bank.

Steuerberater sind demnach gut beraten,
wenn sie sich dem neuen Trend hin zur
Honorarberatung stellen. Doch die Erkennt-
nis allein reicht oftmals nicht: ,Neben dem
Fachwissen muss ebenfalls das Management
stimmen: Eine gute Kanzleiorganisation,
durchdachte Ablaufprozesse und ein fun-
diertes Marketing“, mahnt CFP/CEP/CFEP
Dr. Jorg Richter, Leiter des Instituts fiir Quali-
tatssicherung und Priifung von Finanzdienst-
leistungen GmbH in Hannover. Mandanten
konne der Steuerberater mit entsprechenden
Seminaren und Rundschreiben {ber seine
vermdgensberatende Tétigkeit informieren.
Genau das macht StB Alexander Ficht: Die
Einweihungsfeier seiner neuen Kanzlei
Anfang Oktober 2009 unterlegte er mit
Fachvortrdgen mit Themen wie ,Aktuelle
Marktentwicklung und Ausblick®, ,Private
Banking fiir alle Lebenslagen® oder ,Es
muss nicht immer Festgeld sein®. Refe-
renten waren Experten von Banken und
Vermogensverwaltungsgesellschaften, die
einzelnen Veranstaltungen waren mit durch-
schnittlich 100 Besuchern sehr gut besucht.
Fichts Fazit: ,Das spiegelt das Interesse
der Mandanten beziehungsweise Kapital-
anleger an einer breiten Informationsbasis
wider.”

Steuerberater greift dem

Mandanten unter die Arme

Als Konkurrenten sieht Ficht die Banken
tbrigens nicht, im Gegenteil: ,Wir begleiten
unsere Mandanten als neutraler, unabhén-
giger Berater bei ihren Geschéften mit ihrem
Finanzdienstleistungsumfeld, seien es Ban-
ken oder Vermdgensberater®, erklart Ficht
und stellt in diesem Zusammenhang auch
klar: ,Als Steuerberater werden wir generell
keine Produkte empfehlen konnen, weil uns
hierzu auch hdufig der detaillierte Marktein-
blick fehlt.”

Allerdings kann der Steuerberater als Ver-
trauensperson dem Mandanten bei der Ana-
lyse unter die Arme greifen und die Anlageof-
ferte einer kritischen Betrachtung unterzie-
hen, insbesondere in steuerlicher Hinsicht.
LHier spiire ich besonders in der aktuell
kniffligen Marktsituation, dass einerseits der
Mandant flir diese begleitende und unterstiit-
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zende Betreuung eine hohe Wertschédtzung
hat und andererseits die Berater der Banken
beziehungsweise der Finanzdienstleister froh
dartiber sind, den Steuerberater ,mit im Boot”
zu haben.” Ficht nennt das die ,gemeinsame
Betreuung von Mandanten“ und bezeichnet
dies garals ,das Zukunftskonzept im Bereich
der Kapitalanlage®. Ziel sei es, ,in Abhén-
gigkeit vom Anlageziel ein auf die indivi-
duelle Situation und Risikopréferenzen des
Mandanten angepasste Anlagestrategie zu
entwickeln®.

Auch CFP Monika Lambrecht von der StB-
Kanzlei Lambrecht & Marx sieht sich nicht
als Anlageberaterin. ,Bei uns bekommen
die Mandanten niemals Empfehlungen
bestimmter Wertpapiere. Wir sind Vermi-

gensgestaltungsberater und Vermogenspla-
ner. Als solche sehen wir unsere Aufgabe
darin, die Vermdogensstruktur der Mandanten
unter Berlcksichtigung der unternehme-
rischen Chancen und Risiken zu analysie-
ren.“ Dazu gehore, so Lambrecht, neben der
Uberpriifung der wirtschaftlichen Risiko-
tragfahigkeit die realistische Diskussion der
emotionalen Belastbarkeit, wenn sich denn
Risiken realisieren.
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sollten auch Anlageformen wie Edelmetalle
- durchaus auch in pyhsischer Form - oder
Beteiligungen, etwa an Photovoltaik-Anlagen
im In- und/oder Ausland, in die Analyse mit
einbezogen werden. Grundsitzlich empfehlen
wir, im kurzfristigen Bereich ausschlieBlich
in Tages- und Festgeldkonten, Geldmarkt-
sparen, festverzinsliche Wertpapiere oder
dhnlich sichere Anlageformen zu gehen.
Klar ist, dass hier keine hohen Renditen
erzieltwerden - angesichts des kurzfristigen
Anlageziels sind aber die Risiken bei ande-
ren Anlageformen, etwa in Aktienfonds, zu
hoch. Mittelfristig kann zusdtzlich ein Anteil
an gemischten Fonds - konkret: Aktien- und
Rentenfonds - beigestreut werden.*

Finanzplanerin Monika Lambrecht,
Kanzlei Lambrecht & Marx, Miihlheim
(Hessen): ,Cash ist King! Eine ansehn-
liche Rendite ist grundsétzlich nur moglich
unter Inkaufnahme erhohter Risiken wie bei
Unternehmensanleihen beziehungsweise
hoher Risiken wie im Falle von Aktien. Doch
ein Einstieg in Aktien empfiehlt sich der-
zeit grundsatzlich nicht. Allenfalls der sehr
gut informierte Anleger, der glaubt, eine
besonders giinstige Gelegenheit erkannt zu
haben, kdnnte mit einem Portfolioanteil von
maximal zwei bis drei Prozent einen Ver-
such wagen. Aber selbst dieser sollte nicht
ibersehen, dass — wenn die Kurse unter die
Réder kommen - ausnahmslos alle Aktien
betroffen sind. Selbst dividendenstarke Titel
empfehlen sich zur Zeit fiir eine Neuanlage
aus unserer Sicht nicht.

Sollte sich aufgrund eines ermeuten Kurs-
einbruchs die Krise verschirfen, wiirden
die Unternehmen eher die Ausschiittungen
reduzieren als die Anleihen nicht zu bedie-
nen. Natlrlich sinken auch die Kurse
in diesem Fall. Edelmetalle eignen sich,
um Inflationsrisiken entgegenzuwirken,
auBerdem ist Gold eine Art ,Versicherung’
im Falle unkalkulierbarer Risiken an den
Finanzmérkten. Gold und Silber kann der
Anleger entweder physisch erwerben, in
den Geldschrank legen oder Wertpapiere
wie Exchange Traded Commodities (ETC)
erwerben - sofern diese mit dem Edelmetall
zu 100 Prozent hinterlegt sind.

Aber auch bei dieser Anlage besteht keine
absolute Sicherheit, denn die Regierungen
konnen so weit gehen und das Eigentum an
Gold in stark inflationdren Zeiten verbieten.
Gold- oder Silberzertifikate sind nicht zu
empfehlen, da es sich hierbei um Inhaber-
schuldverschreibungen handelt, die ausfal-
len kiinnen, wie man an der Lehman-Pleite
gesehen hat.”
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StB Knut Michel, Kanzlei Schneider +
Partner, Dresden: ,Von Anlageformen, die
die finanzielle Flexibilitat des Anlegers stark
einschrianken, raten wir eher ab - das gilt
etwa flir geschlossene Beteiligungsmodelle.
Was den Immobiliensektor anbelangt, so ist
eine Investition in denkmalgeschiitzte Immo-
bilien fiir viele unserer Mandanten eine sinn-
volle Alternative.

Ansonsten missen gute Anlagestrategien
immer auf die wirtschaftliche und persin-
liche Gesamtsituation des Anlegers bezogen
sein.” Beratungsbedarf vonseiten der Man-
danten ist klar vorhanden: Seit 2005 hat die
Nachfrage nach Beratungsleistungen zur
privaten Vermdgensplanung deutlich zuge-
nommen’, erkldart StB Michel.
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